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亚历山达ALEXANDER'S

 

亚历山达（ALEXANDER'S）冰淇淋品牌创立于2014年，甄选全球优质食
材，坚持天然原料制作，严控每道工序，旨在打造更符合国人口味的低
甜度冰淇淋。

1997年：工厂诞生

20世纪80年代，创始人王海达（Alex）的父母从家乡揭阳来到深圳，先
后从事种植、零售及雪糕批发工作。1997年创办冰淇淋厂，发展至现年
产能1.5万吨的冰淇淋生厂商。

2013年：理念萌芽

2013年8月，品牌创始人王海达在对冰淇淋品牌进行调研后发现国产冰淇
淋质量良莠不齐，遂立志创建优秀的中国冰淇淋品牌。王海达与黄晓莹
、高超联合成立了亚历山达食品有限公司，将父母的工厂作为代工厂，
开始冰淇淋制作与研发。

2014年：品牌元年

历经6个月的生产研发，亚历山达（ALEXANDER'S）品牌于2014年2月面
世，推出榴莲、高原玫瑰、港式奶茶、黑巧克力四款天然低甜度冰淇淋
；采用O2O模式实现深圳主要城区配送，下半年于惠州、广州番禺、成
都建仓，同步开展配送服务。同年于特斯拉、渣打银行、中国移动等企
业开展“企业试吃”活动获得热烈反响。

2015年：持续发声

2015年3月成立广州分公司，配送范围拓展至广州主要城区；2015年7月
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与uber合作，开发具有东亚口味“黑芝麻豆乳冰淇淋”，组成uber的logo
形状，于深圳、广州、成都、佛山举办“冰淇淋日”。此外，亚历山达
（ALEXANDER'S）开始频繁出现在各类城市活动中，包括“文博会”、
“中法艺术周”、“TEDx深南大道”、“为爱同行”等，希望把冰淇淋
文化带到城市生活中。

2016年：模式突破

2016年1月成立成都分公司，2016年3月获得东方富海百万级天使轮融资
；7月以“吃光压力”为主题在深圳、广州、成都开启亚历山达雪糕嘉年
华，鼓励人们用健康合理的方法释放自我压力。

2016年亚历山达（ALEXANDER'S）突破O2O运营模式，在深圳、广州和
成都设立200余个线下体验点，进一步优化购买体验。

2017年：战略升级

2017年3月获得红秀资本千万级融资；2017年5月亚历山达（ALEXANDER
'S）天猫旗舰店开业，开启全国主要城市配送服务；2017年7月进行品牌
升级，对品牌外包装及口味进行革新，开启多元化战略，在O2O运营与
线下体验点结合的基础上，入驻主流线上平台，并将线下体验点区域拓
展至全国。

本文链接：https://dqcm.net/wenan/ylsdalex-103543.html
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